SCENARIOANALYS AV
UPPKOPPLINGSMOJLIGHETER FOR
IOT-LOSNINGAR

Internet of Things (IoT) har det pratats om en ldngre tid
och nu borjar det ta fart pa riktigt inom en rad branscher
sa som industri, fastigheter och transport dar befintliga
och potentiella aktérer méaste forbereda sig. Vad géller
natuppkoppling ar ett sannolikt scenario att olicensierad
néatteknik och 4G baserade NB-IoT kommer att
samexistera. Beroende pa positionering, och vilken
teknik som aktorerna valjer att fokusera pa, kommer de
att paverkas pa olika séatt. Samarbeten och val av
strategi kommer att bli extra viktigt for att ta sig in pa
IoT-marknaden. Den stora médngden information som
kommer att samlas in stéiller héga krav pa sdkerhet och
informationshantering vilket gor att utvecklingen déar
hela tiden tar stora steg.

Internet of Things ar en vixande tva nuvarande tekniker inom

trend med en uppskattning pa 50 uppkoppling kommer att kunna

miljarder uppkopplade enheter ar vara verksamma samtidigt,

2020. Pro&Pro har genomfort en enskilt eller tillsammans pa
marknadsscenarioanalys for att marknaden. Utifran dessa
undersoka hur aktérer inom scenarion har ett utsetts till mest
natuppkoppling for IoT-16sningar troligt. Detta scenario har

kan paverkas av mdjliga analyserats vidare 1 kombination
framtidsscenarion. med potentiella hiandelser som
Scenarioanalysen bygger pa kan intraffa och som har en skild
faktainslag, inklusive intervjuer paverkan pa olika aktorstyper.
med aktorer inom omradet, samt Detta for att undersoka hur dessa
kompletterande omvéirldsanalys. aktorstyper kan agera utifran

De fyra mgjliga scenarion som olika positioner och

tagits fram involverar huruvida forutsattningar.

OLICENSIERADE OCH LICENSIERADE
NATVERK KOMPLETTERAR VARANDRA

Undersékningen riktar in sig pa olicensierade nitverk, som LoRa
tva typer av uppkopplings- och Sigfox, samt licensierade

mojligheter inom LPWAN som ar nétverk, som 4G baserade NB-
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den 18 augusti 2017



kundrelationer, ekonomi, tekniska
egenskaper, marknadsfonster och
marknadsforutsiattningar ses det
troligaste scenariot vara att bada
teknikerna kommer att

samexistera pa marknaden.

Kompletterande
egenskaper

Olicensierade natverk ar
anviandbara for tjinster dar
sensorkéllan har mer fast
placering och dar inte
tillampningen har tidskritiska
krav pa datadverforingen.
Licensierade natverk ger
mojlighet for tjdnster som ska
fungera i en storre geografi
och/eller med rorliga sensorkéllor
samt ger majlighet till hogre
kvalitet. En viktig aspekt ar att
det endast ar telekomaktérerna
som har majlighet att erbjuda NB-
IoT da tekniken bygger pa 4G-
naten.

Olicensierade nattekniker har
redan anvants i kommersiella
tester. Exempelvis LoRa har
anvints 1 en innovationstavling 1
Goteborg samt i Sundsvall genom
ett samarbete mellan
Mittuniversitetet och Sundsvalls
kommun. Detta &r nagot som NB-
IoT inte har hunnit med 4n, och
som skulle kunna innebéra ett
forsprang for de aktorer som
viljer att arbeta med
olicensierade natverk.
Olicensierade nét dr enkla att
bygga till en relativt 14g kostnad
och ger en mgjlighet for andra
aktérer 4n mobiloperatorer,
exempelvis stadsnitsoperatorer.

att ta en position pa marknaden,

Aktorsroller

Eftersom olika aktorer har skilda

roller gidllande natuppkopplingen,

gors en uppdelning av
aktorstyperna till olika lager:
byggstenstillverkare,
nétoperatorer, tjinsteoperatorer
och applikationsleverantorer.
Endast byggstenstillverkare och
en sammanslagning av nét- och
tjansteoperatorer ar de
aktorstyper som tagits vidare for

analys.

Under intervjuerna diskuterades
faktorer som har en betydande
roll vid val av natteknik. Dessa
faktorer, som beskrivs som
mojliga handelser, analyserades
for de tva aktorstyperna,
byggstens-tillverkare samt nét-
och tjansteoperator, med olika
infallsvinklar beroende péa vilken
teknik som foretaget valt att

fokusera pa.

Samtliga intervjuade foretag
anser att samarbeten mellan
aktorer ar en framgangsfaktor for
den fortsatta IoT-utvecklingen.
Vilken roll varje foretag ska ta och
hur samarbetet bor utformas
skiljer sig beroende péa situation

och forutsiattning.

Tva moéjliga sétt att samarbeta pa
ar horisontellt eller vertikalt. Ett
foretag som satsar horisontellt
befinner sig i ett av lagren.

Positionen blir trygg for foretaget

men férsvarar samtidigt
mojligheten att skapa ny
kundkontakt och na nya
kundgrupper och aktorsroller. Ett
foretag som vill arbeta vertikalt
ser mojligheter i att befinna sig 1
flera lager, och kan pa si satt
sékra att foretaget befinner sig
nidrmare slutkunden. Detta
betyder att en nit- och
tjansteoperator som arbetar
vertikalt 4ven kan ta en plats
tillsammans med tjénste-
leverantorerna. Detta kan leda till
en narmare kontakt med
kunderna. Daremot maste
foretaget &ven kunna hantera en
ny typ av konkurrens nér de byter
lager. Om en stadsnitsoperator,
som idag arbetar horisontellt,
utfor vertikala och isolerade
samarbeten garanterar de sig en

plats pad marknaden. Darfor ar det

viktigt for byggstenstillverkare
och nét- och tjansteoperatorer
som fokuserar pa olicensierade
natverk att agera snabbt for att
sékra kunder innan NB-ToT

kommer ut p4 marknaden.

Hur dessa olika samarbeten
kommer att se ut varierar
beroende pa aktor. Vissa aktorer
anvander sig av forvarvsstrategier
for att erhalla ny kompetens och
kundgrupper, andra foretag
utnyttjar samarbeten eller en

organisk tillvixtstrategi.



Stadsnitsoperatorer som valt att
lagga fokus pa olicensierade
natverkstekniker, da flertalet inte
dger ett eget mobilt nét, har stor
anvindning av kunddriven
innovation. En viktig kund for
dem ar kommuner, och genom att
aktivt ta del av utvecklingen inom
IoT hos kommuner, samt soka
efter behov som kam l6sas mes
stadsnétoperatérens olicensierade
néitverk, sikrar de sin plats pa
marknaden. Detta kan exempelvis
vara inom atervinning, vatten och
avlopp och omvardnad men ocksé
inom fastighetsomradet. En
stadsndtsoperator bor agera
snabbt for att 6ka sina chanser in

pa marknaden.

Stadsnétsoperatérerna har en
befintlig kundbas och befintliga
relationer inom kommuner och
det underlattar ett intrade pa IoT-
marknaden. Telekomoperatorer
har ocksa sjalvklart en stor
kundbas férdelat p4 manga
branscher att anvianda och
utveckla. Dar blir det mer en
fraga om agerande i relationen
med kommuner och
stadsnédtsoperatorer.
Kundbaserna ar sjalvklart en

viktig resurs vid samarbeten.

UTMANINGAR

En utmaning som byggstens-
tillverkarna stér infor 4r hur den
extremt stora mangden enheter,
sensorer, ska konfigureras i ett
nit pa sa kort tid och till sa lag
kostnad som mojligt. Om en
kommun bestdmmer sig for att
koppla upp exempelvis ett
vattenledningssystem med flera
tusen sensorer, kommer en
konkurrensférdel vara att pa ett
effektivts sédtt konfigurera,
driftsatta och 6vervaka
sensorerna

En stor utmaning for néit- och
tjansteoperatorerna ar
sakerhetsomradet. Eftersom
ménga enheter ska kopplas upp
kommer en stor méngd
information att samlas in. For att
inte riskera att kénslig
information hamnar i fel hander
ar det viktigt att informationen
lagras och hanteras pé ett sakert
satt. Har pagar intensiv

utveckling.

NASTA STEG

5G ar en kommande teknik som
kommer att stédja utvecklingen
inom JoT. Den kommer att
komplettera dagens tekniker inom
IoT. Med 5G ges mgjlighet till
affarskritiska applikationer som
bade kraver lageffekt sensorer och
hog bandbredd, ndgot som varken
de olicensierade nétverken eller
NB-IoT klarar av.

ToT ar ett stort omrade som
kommer att leda till manga nya
samarbeten och aktérer, men
dven nya idéer och lgsningar som
kommer att underlatta och
utveckla samhalle, industri och

var vardag for manga.
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